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INFORMATION FRAN DIREKTHANDELNS FORENING

Hur stor ar branschen?

Direkthandel iir en verksambet som har en lig profil jimfort med andra former
av forsiljning. Den stods inte av tv-reklam och annonsering, du fir inga erbju-
danden per post och det finns inga butiker att besika.

Direkthandel bygger i stiillet pd personliga kontakter. Man kan bli uppringd,
J& ett besik av en siljare eller bli inbjuden till en hemdemonstration - etr sk
“home-party”. Man kan ocksi emellandt stita pi direkthandel via media, och
tyvéirr inte alltid i odelat positiva ordalag.

Men direkthandeln éir en redan betydelsefull och viixande bransch, inte bara i
Sverige, utan iver hela virlden. I detta faktablad ska vi beriitta mer om direks-
handelns omfatining bide i virt eget land och internationellt.

Direkthandel internationelit

Direkthandel bedrivs &ver hela virlden, i alla virldsdelar. Eftersom
forsiljningsformen har sitt ursprung i USA ir det kanske inte konstigt att
den storsta direkthandelsmarknaden finns dir.

Vad handlar det om i absoluta tal? Direkthandelsféreningarnas samarbets-
organ WFDSA (World Federation of Direct Selling Associations) har samlat
och sammanstillt statistik frin hela virlden.

Den globala direktforsiljningen uppgar i konsumentledet till totalt nira
800 miljarder kronor per &r bland de féretag som dr medlemmar i sina
respektive linders branschorganisationer. Om Zdven icke medlemsforetag
inkluderas blir siffran med stor sannolikhet mer dn 1 000 miljarder kr.

Japan och USA stdr for de storsta enskilda forsiljningssiffrorna bland
medlemsféretagen. Tillsammans ligger deras arliga forsiljning pd mer dn 500
miljarder kronor.

Storsta marknaden i Europa ir Frankrike med 33 miljarder kronor. Den
tyska och brittiska marknaden kommer direfter med knappt 30 resp knappt
20 miljarder kronor i &rlig f6rsiljning.

En annan intressant siffra dr antalet verksamma siljare. WESDA
riknar med att drygt 40 miljoner minniskor virlden 6ver arbetar med
direktforsiljning, i fler 4n 700 medlemsforetag. Manga av foretagen ir
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virldsomspinnande, nigra med Sverige som ursprungsland.

Det ir virt att notera att inom EU uppgér forsiljningen av produkter till
mer 4n 12 miljarder euro, motsvarande Gver 100 miljarder kronor. Upp till
85% av dessa produkter ir producerade inom EU. Direkthandeln sysselsitter
direkt och indirekt nira fyra miljoner minniskor inom EU.

Direkthandeln i Sverige

Antalet direkthandelsforetag i Sverige 4r drygt femtio. Alla 4r inte medlemmar
i Direkthandelns Férening, ofta pga att de inte kan eller vill leva upp till vira
etiska regler.

Inom dessa foretag arbetar idag uppemot 120 000 personer. 20% av dem
arbetar heltid, 6vriga har direktforsiljning som deltidsarbete. Ungefir 80% 4r
kvinnor. Totalt sysselsitter direkthandeln mer 4n 10% av den svenska detalj-
handels arbetskraft. Om man riknar in dven de arbetstillfillen direkthandeln
skapar inom andra sektorer ir ungefir 275 000 svenskar beroende av direkt-
handeln f6r sin forsérjning.

Svensk direkthandel omsitter ca 1,5 miljarder kronor &rligen. Sverige 4r
inte 6verraskande Nordens storsta direkthandelsmarknad.

Vad betyder direkthandeln for Sverige?

Av siffrorna ovan framgir tydligt att direkthandeln i hdgsta grad ir en bransch
att rikna med. Det 4r ocksd en bransch i dllvixt. Sikra prognoser ér svira att
gora, men tillvixtsiffror upp till 30% for nista tredrsperiod har nimnts av vissa
bedémare.

Branschens speciella struktur gor den ocksd intressant pd flera sitt. Orga-
nisationer i nitverk ger framfor allt sina siljare stor personlig frihet pa ett
sitt som f3 andra branscher kan. Aktiviteter i nitverk kan oftast bedrivas helt
pA siljarens egna villkor. Alle frén hért fokuserat arbete pd mer in heltid dll
ldttsam fritidsverksamhet forekommer. Franchiseformen, dir man visserligen
bedriver egen verksamhet, men utifrdn ett fixt och firdigt affirskoncept, gor
ocksd direkthandel attraktivt f6r manga. Och den 4r mojlig att bedriva savil i
glesbygd som 1 titort.

Vi i Direkthandelns Férening menar att vér bransch ir vird att ta pé allvar.
Den har en roll att finna i en tid d4 minniskor i allt hégre grad vill bestimma
sjilva. Branschens livskraft visar tydligt att den har framtiden for sig.
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Vad ar Direkthandelns Forening?

Direkthandelns Férening (DF) #r branschorganisationen for foretag som
arbetar med direkthandel, dvs forsiljning som sker pd annan plats 4n i butik.

Féreningen har ett 40-tal medlemsforetag som tillsammans sysselsitter ca
70% av direkthandelns totalt ca 120 000 direktsiljare. Foretagen arbetar
med ménga olika typer av produkter, som t ex kosmetik, hilsokost, hushalls-
artiklar, bocker, rengdringsprodukeer och erotiska produkter. Branschen
omsatte 1,3 miljarder i Sverige 2001 och befinner sig i stark tillvixt.

Féreningens huvuduppgifter ir att bevaka medlemmarnas intressen och
skydda konsumenten, att verka f6r god affirssed och att utveckla branschen.
DF ir remissorgan vid lagstiftning som paverkar direkthandeln. Man bedri-
ver ocksd upplysningsverksamhet gentemot Konsumentverket och andra
myndigheter, samt informerar branschen om kommande lagstiftning.

DF i4r medlem i FEDSA (Federation of European Direct Selling Associa-

tions) och WFDSA (World Federation of Direct Selling Associations).

Mer information
Direkthandelns Férening
Kirleksgatan 2 A

211 45 Malmo

Telefon: 040-29 43 70
Telefax: 040-29 43 82

E-post: info@direkthandeln.org

Hemsida: www.direkthandeln.org
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