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INFORMATION FRAN DIREKTHANDELNS FORENING

Kan man bli miljonar pa
natverksforsaljning?

Drimmen om snabba pengar ir stark hos médnga mdinniskor i sambillet. Och
det finns gott om oseridsa méiinniskor och foretag som iir beredda att slié mynt av
dessa drommar.

Bland dessa dterfinns “néiitverksforetag” som utlovar presumtiva distributirer
stora, enkla och snabba fortjinster. Liften som sedan visar sig vara falska eller
starkt overdrivna. “Pyramidforetag lovade runt och hill tunt”. “Tvivelaktiga
metoder lockar siiljare”. Liknande rubriker dterkommer med deprimerande regel-
bundenbet i pressen.

For seridsa foretag som sysslar med néitverksforséilining, eller Multi-Level Mar-
keting (MLM), éir dessa foretags tvivelaktiga verksambet ett stort problem. Det
handlar om trovirdighet for en stor och legitim bransch. I denna trycksak ska
vi forsoka reda ut vad som Gr rimligt och seridst att siga om vilka fortjinst-
mdjligheter nitverksforsiiljning ger.

Ett skrackexempel: Anders och XYZ Ltd

Anders bor i en mindre stad i Mellansverige, har familj och hus och en
anstillning hos ett lokalt verkstadsforetag. En dag triffar han en gammal
skolkamrat som just borjat silja hygienprodukter t ect nitverksforetag. Han
ir mycket entusiastisk. Mojligheterna att tjina pengar 4r fantastiska, han har
triffat flera som 4r pd god vig act bli miljonirer! Han bjuder in Anders ill
en informationstriff.

Till métet kommer ett femtiotal personer som alla betalar 40 kronor
i intride. Tempot dr hogt, talarna avldser varandra. Representanter frin
foretaget och framgangrika distributorer forklarar hur “systemet” fungerar,
i blixtrande tempo. Utldndska facktermer virvlar forbi. Rikneexemplen
avlser varandra, det 4r svére eller oméjligt att hinga med, och det ges ingen
tid for frigor. “Lter det kringlige?” ler talaren, “lugn, det blir enkelt nir ni
vil dr inne i systemet”. Det hela ir svart att forstd i detalj, men budskapet gir
fram: stora pengar att tjina, snabbt, enkelt!
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Minadsinkomster pa 50 000, 75 000, 100 000 kronor nimns. Talarna méts
med jubel, det ir tydligt att minga av deltagarna redan 4r “frilsta”.

Trots alla frigetecken blir Anders dvertygad och bestimmer sig att satsa
fullt ut. Han képer ett starpaket for 4 500:- och forbinder sig att kopa utbild-
ningsmaterial och gi pd fler méten.

Ett halvir senare dr Anders besviken. Trots att han satsat mycket tid
och engagemang har fortjinsten blivit forsumbar. Kostnader f6r méten och
utbildningsmaterial har 4tit upp mycket av hans fortjinst. Hans stindiga jakt
pa nya distributorer att virva har skadat hans sociala liv. Han ir besviken och
kinner sig lurad.

Exemplet 4r fiktive, men s3 kan det tyvirr g till nir oseridsa foretag virvar
distributérer genom att ge falska forespeglingar om vilka fortjinster som ir
mdjliga act f3.

Maskerade pyramidspel eller legitim MLM?

Nitverksf6rsiljning ir en starke vixande, effektiv och dynamisk férsiljnings-
form. Totalt dr nirmare 100 000 personer i Sverige engagerade. Branschen
har dock problem med att termerna “direkthandel” eller “nitverksforsiljning”
ibland anviinds som tickmantel for vad som ir en form av pyramidspel. Det
ir oftast sddana oseridsa aktdrer som lockar presumtiva distributérer med
orealistiska fortjanster som bete.

Typiske for verksamheter av det hir slaget ir att forsiljning av produkeer
ir sekundir till nitverksbyggandet. Fokus ligger pa att till varje pris virva
nya medlemmar i pyramiden. Hoga startavgifter utan motprestation och lgt
fokus pa forsiljning 4r klara varningstecken.

Fér mer information om pyramidspel kontra legitim MLM, bestill girna
virt faktablad “Ar nitverksfrsiljning och pyramidspel samma sak?”

Hur mycket kan man tjana pa direkthandel?

Det finns inget enkelt och entydigt svar pa den frigan. Som distributér i ett
nitverksforetag dr du egen foretagare. Du har en bindning dll féretaget, men
din egen verksamhet 4r din egen. Din fértjinst styrs av den tid och méda du
satsar och den talang och kompetens du besitter. Inom branschen finns hela
skalan frin hobbyverksamhet till hért, fokuserat arbete pd mycket mer 4n hel-

df

DIREKTHANDELNS

FORENING
-hemférséljning i tiden



tid. Det 4r bl a denna flexibilitet som lockar minniskor till direkthandeln.
Men visst finns det nitverksdistributérer som har mycket stora fortjinster.

Branschen skapar verkligen miljonirer. Men precis som i alla andra former
av egen foretagsamhet 4r sidana framgingshistorier relativt fi och sillsynta.
Det ir djupt oseridst att framstilla dem som normalfall i rekrytering av nya
distributérer. Det stora flertalet tjinar mindre dn 10 000 kr per ar men deltar
i ndtverken for att tjina extra pengar, ha kul och 6ka sin livskvalitet.

Vad far ett natverksforetag “lova”?

Direkthandelns Férening har omfattande etiska regler som vi kriver att vira
medlemsforetag ska f6lja. Och dom ir klara nir det giller utfistelser vid
rekrytering:

“Foretag och direkesiljare fir inte ge 6verdrivna forvintningar om dess
direktsiljares faktiska eller potentiella forsiljning och fortjinst. Varje uppgift
om fortjanst eller forsiljning skall baseras pd dokumenterade fakta och far
inte avse endast enstaka sirskilt framgingsrika fall.”

Vi arbetar aktivt och malmedvetet for att se till att reglerna f6ljs av vira
medlemsforetag. DF vigrar regelbundet foretag medlemskap p& grund av
etiska brister. Det dr ocksd pafallande ofta foretag som inte ir DF-medlem-
mar som kritiseras i media och av myndigheter.
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Vad ar Direkthandelns Forening?

Direkthandelns Férening (DF) ir branschorganisationen for foretag som
arbetar med direkthandel, dvs forsiljning som sker pd annan plats 4n i butik.

Féreningen har ett 40-tal medlemsforetag som tillsammans sysselsitter ca
70% av direkthandelns totalt ca 120 000 direktsiljare. Foretagen arbetar
med manga olika typer av produkter, som t ex kosmetik, hilsokost, hushalls-
artiklar, bocker, rengéringsprodukter och erotiska produkter. Branschen
omsatte 1,3 miljarder i Sverige 2001 och befinner sig i stark tillvixt.

Féreningens huvuduppgifter ir att bevaka medlemmarnas intressen och
skydda konsumenten, att verka for god affirssed och att utveckla branschen.
DF ir remissorgan vid lagstiftning som péverkar direkthandeln. Man bedri-
ver ocksd upplysningsverksamhet gentemot Konsumentverket och andra
myndigheter, samt informerar branschen om kommande lagstiftning.

DF i4r medlem i FEDSA (Federation of European Direct Selling Associa-
tions) och WFDSA (World Federation of Direct Selling Associations).

Mer information
Direkthandelns Férening
Kirleksgatan 2 A

211 45 Malmé

Telefon: 040-29 43 70
Telefax: 040-29 43 82

E-post: info@direkthandeln.org
Hemsida: www.direkthandeln.org

df|

DIREKTHANDELNS
ORENING

-hemférsélning i tiden



