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INFORMATION FRAN DIREKTHANDELNS FORENING

Ar natverksforsiljning och
pyramidspel samma sak?

“KO kritisk mot foretag som liknar pyramidbolag”. “Kunder raggas som i pyra-
midspel”.

Det iir inte ovanligt att direktforsilining i néitverk - eller Multi-Level Mar-
keting (MLM) som det ocksi kallas - jamfbrs med pyramidspel i media. Och
visst forekommer det att oseridsa foretag eller personer ibland anviinder begrep-
pet “niitverksforsilining” som tickmantel for verksambet som liknar pyramidspel.
Men att for den skull doma ut en legitim form av affirsverksambet med méinga
seridsa och framgingsrika aktirer dr en alltfor grov forenkling.

Med detta faktablad vill vi pé Dirckthandelns Forening reda ut begreppen.

Ett skrackexempel: Anna och Miracle Net

Anna hérde talas om Miracle Net AB via en vininna som just hade bérjat
som direktsiljare for foretaget. Vininnan var entusiastisk: spinnande pro-
duketer, roligt och fritt arbete och méjligheter till stora fértjinster. Nu und-
rade hon om Anna ocksd ville bli distributér och bjéd in henne till ett
informationsméte. Anna blev nyfiken och tackade ja.

Maétet var fartfylle och medryckande, inkomstméjligheterna och produk-
terna framstilldes som fantastiska. Framgingsrika distributorer vittnade om
snabba, stora pengar. Vikten av att virva ett eget nitverk av distributdrer
betonades. Anna hade frigor, bide kring produkterna och bonussystemet,
men hon sveptes med i den allminna entusiasmen. Nir kvillen var slut hade
hon tecknat sig for ett “startpaket” f6r 5000:- samt forbundit sig att kpa
varor for 800:- varje ménad.

Men det var inte s8 litt som hon hade hoppats. Produkterna var svarsalda.
Argumenten f6r dem lit inte alls lika dvertygande som pd informationsmétet,
och det var svirt att motivera det hoga priset. Hennes osilda lager viixte.
Miracle Net uppmanade henne stindigt att virva nya distributérer, men
med tanke pd egna erfarenheter hade hon svirt att forma3 sig att locka med
vinner och bekanta.
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Efter ett &r sitter Anna med ett stort lager osdlda varor. Hon vill avbryta
kontakten med Miracle Net, men hennes forsok att silja tillbaka lagret till
foretaget har métts med oférstdende, férhalanden och nya uppmaningar act
bygga ett eget nitverk. Hon ir ledsen och besviken och har lidit en ekono-
misk forlust.

Detta idr ett fiktivt men tyvirr ett inte orealistiskt exempel pd vad man kan
rika utfor i kontakten med ett oseriost foretag vars verksamhet har klara drag
av pyramidspel.

Vad ar pyramidspel?

Pyramidspel bygger som alla hasardspel pd att ett stort antal forlorare beri-
kar ett litet antal vinnare. Varje deltagare virvar tvi nya spelare som betalar
en insats. Insatsen delas lika mellan den virvande spelaren och den person
som har platsen p4 pyramidens “topp”. Nir den senare har fitt in alla “sina”
pengar limnar han pyramiden och en person pé nivin under tar hans plats.

Vid ett hastigt betraktande kan det forefalla som alla spelare tills sist kom-
mer att nd pyramidens topp. Problemet ir att systemet bygger pa en orealis-
tisk forestillning om att deltagarantalet 8kar obegrinsat och exponentiellt. I
praktiken 4r det endast de personer som gick med tidigt - och framfér allt de
som startade pyramiden - som vinner. G&r du med sent har pyramiden kol-
lapsat ldngt innan du ndr toppen.

Pyramidspel ir alltsd bedrigeri och dirmed olagligt.

Vad ar natverksforsaljning?

Som distributér i ett forsiljningsnitverk siljer man dels de varor man képer in
av nitverksforetaget, dels bygger man upp ett eget nitverk av underdistributérer
som man kontinuerligt stodjer och trinar. I gengild f&r man procent pa “sina”
distributérers omsittning, vilket ger en inkomst utéver din egen forsiljning.

Detta ger den enskilde siljaren stor frihet, vilket ir just vad som ofta moti-
verar minniskor att arbeta med direkdforsiljning. Man bestimmer sin egen
insats av tid och arbete och kan ocksd ligga tyngdpunkten pa forsiljning eller
nitverksbygge efter egen smak och talang.

Seritsa nitverksforetag har dock alltid forsiljningen i fokus, inte nitverks-
bygget. Samtliga deltagare har méjlighet att jiina pengar. Pyramidspel ir ren
forlust for alla utom et litet fAtal.
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Hur kanner man igen ett seriost
natverksforetag?

Det foérekommer tyvirr foretag vars verksamhet kan sigas vara maskerat
pyramidspel, eller ligger i grizonen mellan de bida. Frigan ir, hur skiljer
man de seridsa foretagen frin lurendrejarna?

o Skiliga startkostnader for distributoren?
Vad kostar det att gd med i nitverket? Seridsa foretag har ingen eller
lag intridesavgift, men ofta ett skiligt prissatt startpaket, innehdllande
ett grundsortiment produkter, siljstod, utbildningsmaterial etc. Ingen ska
behéva betala bara for “f6rménen” att vara med och generera vinster t ett
nitverksforetag. Startkostnader utan motprestation ir ett varningstecken.

o Aterkop av osilda produkter?
Kan distributéren silja tillbaka osilda produkter till foretaget om han eller
hon vill sluta som distributér? Enligt Direkthandelns Forenings etiska
regler ska foretag alltid kopa tillbaka produkter som ir mindre 4n ett ar
gamla, oskadade och méjliga att silja vidare. Oseridsa foretag vigrar ofta

képa tillbaka osilda lager.

* Vill man egentligen silja?
I ect oseridst nitverksforetag ir rekryteringen av nya distributérer ofta
viktigare 4n sjilva forsiljningen av varor eller tjinster till kunder utanfor
nitverket. Vissa sddana foretag 4r helt 6ppna med detta, i andra fall 4r
det ganska vil dolt. Ett varningstecken 4r provision p4 startpaketet, vilket
innebir att inkasserande av startavgifter blir viktigare 4n forsiljning. D4
finns det all anledning att vara misstinksam.
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Vad ar Direkthandelns Forening?

Direkthandelns Forening (DF) ir branschorganisationen for foretag som
arbetar med direkthandel, dvs forsiljning som sker pd annan plats 4n i
butik.

Féreningen har ett 40-tal medlemsforetag som tillsammans sysselsitter ca
70% av direkthandelns totale ca 120 000 direkesiljare. Foretagen arbetar med
ménga olika typer av produkter, som t ex kosmetik, hilsokost, erotiska pro-
dukter, hushéllsartiklar, bécker och rengéringsprodukter. Branschen omsatte
1,3 miljarder i Sverige 2001 och befinner sig i stark tillvixt.

Féreningens huvuduppgifter ir att bevaka medlemmarnas intressen och
skydda konsumenten, att verka for god affirssed och att utveckla branschen.
DF ir remissorgan vid lagstiftning som péverkar direkthandeln. Man bedri-
ver ocksd upplysningsverksamhet gentemot Konsumentverket och andra
myndigheter, samt informerar branschen om kommande lagstiftning.

DF ir medlem i FEDSA (Federation of European Direct Selling Associa-
tions) och WFDSA (World Federation of Direct Selling Associations).

Mer information
Direkthandelns Férening
Kirleksgatan 2 A

211 45 Malmé

Telefon: 040-29 43 70
Telefax: 040-29 43 82

E-post: info@direkthandeln.org
Hemsida: www.direkthandeln.org
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