DF Award 2009
Pekfingervalsen en lycktraff for Dan

" Att jobba med direktforsaljning ar en stor utmaning!” sager han sjalv; nadgot han tycks ha
klarat av bra. Nu belonas skanepagen Dan Hansson med DF Award 2009.

For femton ar sedan satte kompisen pekfingret i Dan Hanssons omfangsrika mage och tyckte att han
borde gdra nagot at den dar kulan:

— Forst blev jag sur men sé berattade kompisen om Herbalife och hur bra han madde sedan han
borjat med deras kosttillskott. "Okej da, jag provar val. Stall skiten har!” sa jag lite misstanksamt. Det
var mitt livs basta beslut, konstaterar Dan, idag 54 ar.

Pa tre manader tappade han 22 kilo, madde som en prins och bérjade arbeta extra som distributor for
Herbalife.

— Jag jobbade som datatekniker i egen firma pa dagarna och salde Herbalife pa kvéllarna. Efter ett tag
insag jag att jag hade bade roligare och tjanade mer de dar timmarna pa kvallen &n pa mitt ordinarie

jobb pa dagtid. Efter tva ar satsade jag pa Herbalife pa heltid istallet.

Dan holl sin matchvikt i tolv &r men gick upp igen i samband med hjartproblem for nagra ar sedan.
Under 2009 tog han tag i kilona igen och vagen visar nu minus 30. Han ar sedan nagra ar medlem i
Herbalifes Millionaire Team och har flera hundra personer i sitt natverk. Arbetsinsatsen ligger pa fem
till tio timmar per dag och han alskar sitt arbete.

— Att jobba med direktforsaljning ar en stor utmaning och kraver stor sjalvdisciplin men ar samtidigt
valdigt utvecklande. Jag blev jatteglad for utmarkelsen DF Award, det ar alltid roligt att vara
uppskattad.

Hur ser en bra direktséljare ut?

— Han eller hon ska vara nyfiken, kreativ och sjalvstandig och tycka om att utféra uppdrag ensam men
samtidigt tycka om att arbeta i team och visa andra hur man gor. Och sa& ska man vaga skratta varje

dag! Livet ar alldeles for kort for att ha trakigt.

// Anna Carlsson-Kack



